ProCom

Losungsskizze | Prozesse zwischen Erzeugung, Handel und Vertrieb bringt Transparenz

Sie wollen fiir Erzeugung,
Handel und Vertrieb eine
faire Zuordnung der Kosten
und Erlose.
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Oft befinden sich Erzeugung, Handel und Vertrieb in einem kom-
plexen Spannungsfeld: Diese Bereiche tragen unterschiedliche Risi-
ken und verfolgen bisweilen gegenldufige Ziele, was die Steuerung
zum Gesamtwohl des Unternehmens erschwert. Eine Strategie der
konsequenten Marktorientierung mit klaren Verantwortlichkeiten
schafft groBere Transparenz ber alle Geschaftsprozesse und er-
moglicht es lhnen, lhre Marktchancen optimal zu nutzen. ProCom
analysiert lhre Situation und erarbeitet mit lhnen eine faire, tragfa-
hige Losung. Davon profitieren die einzelnen Bereiche gleicherma-
Ben wie das gesamte Unternehmen.
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" Die Berater der ProCom fin-
den mit lhnen die bestmogliche
Losung fiir ein effizientes und
transparentes Zusammenspiel
von Erzeugung, Handel und

Vertrieb. Y/ 4

Fiir Energieversorgungsunternehmen wird die Frage nach ei-
ner tragfihigen Aufstellung immer wichtiger. Transparente Ge-
schiftsprozesse, ein fairer Ausgleich der Interessen und eine
fundiert iiberlegte Portfoliostruktur sind Erfolgsfaktoren, die es
lhnen erméglichen, lhre Marktchancen optimal auszuschopfen.

So unterstiitzen wir lhre Prozesse zwischen
Erzeugung, Handel und Vertrieb

e Wir zeigen lhnen, wie Sie eine faire Risikoverteilung zwischen
Vertrieb, Handel und Erzeugung gestalten konnen (z. B. Brutto-/
Netto-Methode, Kombination aus beiden).

¢ Aullerdem stellen wir Ihnen vor, wie interne Geschifte zwi-
schen den Portfolios Erzeugung und Vertrieb Gber ein Markt-
preis-/Transferpreismodell abgewickelt werden kénnen.

e Wir entwickeln eine fiir lhr Unternehmen passende Portfolio-
struktur, z. B. durch eine geeignete Aufteilung in Asset-, Ver-
triebs-, Positions- und Residualbiicher.

e Mit BoFiT stellen wir Ihnen eine IT-Plattform bereit, mit der Sie
die zuverldssige Abwicklung lhrer Prozesse bereichsiibergrei-
fend sicherstellen konnen.
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Was unsere Beratung erfolgreich macht.

e Unser interdisziplindres Team aus Ingenieuren, Wirtschaftswissenschaftlern, Informati-
kern, Physikern und Mathematikern kennt die Energiewirtschaft aus allen Perspektiven.

e Wir arbeiten direkt vor Ort zusammen mit lhren Fachleuten!

Welches ist die richtige strategische Aufstellung fiir Thr EVU? Wir helfen lhnen, sich
richtig zu positionieren.

Was wir fiir Sie tun konnen.

Ausgangslage analysieren: Wir erfassen und analysieren lhre be-
stehenden Prozesse. So gewinnen wir ein aussagekraftiges Bild
Ihrer Situation.

Prozesse strukturieren: Zusammen mit lhnen gestalten wir ef-
fiziente Arbeitsabldufe und verbessern die Transparenz in lhrer
Arbeitswelt: Sie gewinnen unternehmensweit Klarheit u. a. iber
die Verteilung von Verantwortlichkeiten, Ubernahme von Risiken,
Zuordnung von Gewinnen und Verlusten.

Systeme integrieren: ProCom baut Briicken zwischen verschiede-
nen IT-Systemen. Auf Basis der BoFiT IT-Plattform automatisieren
wir lhre Arbeitsabldufe. Daten werden bereichsiibergreifend ak-
quiriert, verarbeitet, abgelegt und Gbersichtlich dargestellt. Alle
Informationen sind dort verfiigbar, wo sie gebraucht werden.



ProCom bringt Transparenz

Wir von ProCom sorgen fiir Transparenz in allen Prozessschritten.
So treffen Sie schnell, sicher und zuverldssig die richtigen Ent-
scheidungen, heute und morgen. Unsere Losungen basieren auf
BoFiT, der IT-Plattform fiir integrative und ganzheitliche Prozesse,
tberall dort, wo Energie erzeugt oder gehandelt wird.

Sprechen Sie mit uns.

ProCom
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